
 

L’entreprise 

MYCOPHYTO est une start-up innovante spécialisée dans l’isolement, la caractérisation et la production de 
Champignons Mycorhiziens Arbusculaires (CMA) indigènes. Elle propose des solutions microbiologiques 
personnalisées et accompagne les acteurs de l’agriculture pour : 

- Dynamiser la biodiversité naturelle des sols 
- Augmenter les rendements et la qualité des productions 
- Réduire l’empreinte environnementale des cultures 
- S’adapter au changement climatique 
- Cultiver des produits sains respectueux de la santé des sols et des Hommes 

MYCOPHYTO a pour ambition de devenir un acteur de référence pour proposer des solutions microbiologiques 
de biostimulation et réinventer l’agriculture de demain. 

FICHE DE POSTE : INGENIEUR D’AFFAIRES – CHEF DE PROJET VIGNE H/F   
 

Vos missions :  
 
Au sein de l’équipe commerciale, sous la responsabilité de la directrice commerciale, l’ingénieur(e) d’affaires / chef 
de projet vigne accompagne l’entreprise dans son développement sur la filière vigne en particulier et les autres 
filières d’intérêts de MYCOPHYTO (gazon, espace vert, arboriculture…) dans le respect des orientations et des 
engagements portés par MYCOPHYTO.  
 
Mycophyto est une entreprise innovante avec une approche produits et service à destination d’utilisateurs directs 
(producteur, exploitant, coopérative, collectivités…) ou indirects (distributeurs, agrofourniture).  
 
Dans ce contexte, l’ingénieur d’affaires aura en charge l’accompagnement technique de la vente au côté du 
commercial en charge de la vente ainsi que la charge du suivi de réalisation des contrats. Il sera également moteur 
sur les sujets d’Upsell.  
 
C’est une mission complète qui intégrera l’ensemble des processus liés à la réalisation de ces contrats par 
Mycophyto :  
 
- Le soutien et l’appui technique à la vente (réunion de cadrage technique avec les prospects, accompagnement du 

commercial dans la réalisation de la vente).  
- La rédaction d’offres et de devis.  
- Le suivi de réalisation de contrats d’essais en champs ou serre. 
- La bonne exécution et de l’atteinte des résultats sur le terrain.   
- L’expertise sur le terrain en appui aux activités commerciales. 
- Le maintien d’un suivi efficace de l’état d’avancement des activités.  
- L’organisation et la tenue des réunions et le dialogue avec les partenaires.   
- Promouvoir et soutenir les initiatives de réseautage au profit des acteurs impliqués.  
- Assurer la fidélisation des clients. 
- L’analyse de résultats d’essais et la rédaction de rapports scientifiques intégrant des approches d’agronomie, de 

microbiologie et de biologie moléculaire. 
- La rédaction de rapports techniques et d’outils de formation à destination des clients.  
- L’implémentation de données dans les outils de gestion de projets (MONDAY) et de suivi des ventes (CRM). 
- La gestion des relations interpole pour la réalisation des contrats avec les équipes de production et de R&D.  



 
Il assure le respect des délais et des livrables.  
Il se positionne en tant que chef de projet de chacun des projets de contrats qui lui incombent. 
 

  
PROFIL RECHERCHÉ :  

- Connaissance poussée en agronomie  
- Connaissance de la filière viticole et des itinéraires de culture vigne  
- Aisance relations clients 
- Connaissance des secteurs de la distribution agricole et des grands producteurs sera un plus.  
- Adhésion aux valeurs de MYCOPHYTO : excellence scientifique – équilibre – engagement – nature – 

indépendance et à la vision de MYCOPHYTO : accompagner les agriculteurs dans leurs transition agro 
environnementale  

- Sensible aux enjeux de développement durable 
- Langue : l’espagnol serait un plus 

 
FORMATION  

-       Ingénieur(e) en agronomie ou Bac+5 équivalents  
- Expérience en management de projet et/ou en suivi d’essais en stations techniques ou service en 

agriculture 
  

AVANTAGES MYCOPHYTO :  

➢ Convention collective SYNTEC  
➢ Mutuelle d’entreprise  
➢ CDI  
➢ Tickets restaurants  
➢ Salaire fixe selon expérience et variable 

 
Ce poste sera basé à Grasse (06) avec la possibilité d’être en télétravail 1 jour par semaine 

Si vous êtes intéressé-e par ce poste vous pouvez adresser un mail au Service RH Mycophyto : Nathalie Zamolo 
rh@mycophyto.fr  avec votre cv et une lettre de motivation 

 

mailto:rh@mycophyto.fr

